PRESSEINFORMATION

Sal. Oppenheim baut Privat- und Firmenkunden-

geschéft in Norddeutschland weiter aus

- Generationswechsel in der Geschaftsleitung der Hamburger Niederlassung:
Stefan Paul tbergibt Staffelstab an Martin von Hirschhausen

- Ausweitung der Geschaftsaktivitaten geplant

- Umbenennung der Niederlassung Hamburg in Niederlassung Norddeutschland

Hamburg/Kdéln, 21. Méarz 2007 — Die Privatbank Sal. Oppenheim jr. & Cie. plant ihre
Geschaftsaktivitaten in Norddeutschland weiter auszubauen. Getreu der erfolgreichen
Konzentration auf das Geschéftsmodell der integrierten Vermdgensverwaltungs- und
Investmentbank, sollen nun auch verstérkt Unternehmer und Unternehmerfamilien sowie
institutionelle Kunden (insbesondere Stiftungen) in den ndrdlichen Bundeslédndern
Schleswig-Holstein, Niedersachsen, Bremen und Hamburg angesprochen werden.
Gleichzeitig verjungt die Privatbank ihre Geschéftsleitung der norddeutschen Niederlas-
sung in Hamburg, um den Expansionskurs voranzutreiben. Stefan Paul (59), der die Nie-
derlassung seit ihrer Er6ffnung im Jahr 1999 erfolgreich leitete, Gbergibt die Fihrung an
Martin von Hirschhausen (44).

Christopher Freiherr von Oppenheim, personlich haftender Gesellschafter des Kolner
Bankhauses, dankte Paul fiir seine Arbeit: ,,Stefan Paul hat in den vergangenen Jahren
mit seinem engagierten Team unser Haus als eine der ersten Privatbankadressen in Ham-
burg und dariber hinaus etabliert. Wir freuen uns, dass Herr Paul der Bank freundschaft-
lich verbunden bleibt.“ Paul wird weiterhin seine Erfahrungen, Marktkenntnisse und
Kontakte zur Pflege bestehender Kundenverbindungen sowie zur Gewinnung neuer
Kunden als Représentant fir das Bankhaus einsetzen.

Der 1948 in Hamburg geborene Stefan Paul begann seine berufliche Laufbahn in der Wert-
papierabteilung und Anlageberatung der Deutschen Bank AG in Hamburg. 1979 wechselte
er in den Bereich Anlageberatung der Privatkundenbetreuung der Berenberg Bank, bis er
1984 die Leitung der Privatkundenbetreuung bei Schréder Miinchmeyer Hengst & Co,
Hamburg, tibernahm und bis 1998 als Direktor verantwortete. Seit 1999 leitet er die Nieder-
lassung des Bankhauses Sal. Oppenheim in Hamburg.

Ab April Gbernimmt nun Martin von Hirschhausen die Leitung der Hamburger Nieder-
lassung. Der studierte Diplom-Kaufmann begann seine berufliche Laufbahn 1990 bei der
Bayerischen Vereinsbank AG im Firmenkundengeschaft. Zwischen 1997 und 1999 baute
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er das Firmen- und Privatkundengeschéft der A/S Vereinsbank in Riga (Lettland) auf und
leitete den Bereich ab 2000 als verantwortliches Vorstandsmitglied. 2003 wechselte er
zur Vereins- und Westbank nach Hamburg und baute dort als Direktor in den vergange-
nen vier Jahren das mittelstdndische Firmenkundengeschéft aus. ,,Mit Herrn von Hirsch-
hausen haben wir einen Experten gewinnen kénnen, der seine langjahrige Erfahrung aus
dem Corporate Finance Bereich mit den Aufgaben der Vermdgensverwaltung ideal kom-
binieren kann“, so Baron Oppenheim.

Umbenennung in ,Niederlassung Norddeutschland’

Im Zuge der Neuausrichtung und Erweiterung der Geschaftsaktivitaten wird die Ham-
burger Dependance umbenannt in ,Niederlassung Norddeutschland’. Martin von
Hirschhausen sieht seiner neuen Aufgabe motiviert entgegen: ,,Ich bin sehr zuversicht-
lich, dass es unserem Team gelingen wird, die Leistungen von Sal. Oppenheim ver-
starkt auch Uber die Grenzen Hamburgs hinaus in den nérdlichen Bundeslandern erfolg-
reich anzubieten.” Die Bank plant, dass die Niederlassung in néchster Zeit sowohl in
Bezug auf die betreuten Vermdégen als auch personell deutlich wachsen soll.

Erfolgreiche Positionierung

Mit dem erfolgreichen Geschaftsmodell der integrierten Vermogensverwaltungs- und
Investmentbank adressiert Sal. Oppenheim vermégende Privatkunden und Familienun-
ternehmen und bietet diesen gleichzeitig die gesamte Leistungspalette einer internatio-
nalen Investmentbank. Von Hirschhausen sieht insbesondere im Bereich der mittelstan-
dischen Unternehmer in Norddeutschland die richtigen Kundengruppen fiir den ganz-
heitlichen Beratungsansatz der Privatbank: ,,Bei vielen Themen, die wir bearbeiten,
kodnnen wir zum Wohle unserer Kunden unser Angebot im Private Banking mit den
Leistungen im Investment Banking kombinieren.” Sal. Oppenheim kann dies durch die
Fokussierung auf eine bestimmte Kundengruppe und die eigene UnternehmensgroRe
idealtypisch darstellen: ,,GrofR genug, um anspruchsvolle Transaktionen stemmen zu
kdnnen, klein und schnell genug, um fir diese Transaktionen innovative ldeen zu ent-
wickeln®, so von Hirschhausen.
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